roberta

Salgstraeneren

)) Udnytter jeres medarbejdere
til fulde deres personlige og
faglige netvaerk i salgsarbejdet?

Salg via personlige relationer og faglige
netvaerk er for mange virksomheder den
vigtigste kilde til omsaetning.

Hvor meget betyder personlige netvaerk
for jeres salg? Vil | gerne blive bedre til
relationssalg og saelge mere?

Roberta®© er et salgs-treeningsveerktgj der lerer
deltagerne at udnytte det fulde salgspotentiale
i personlige og faglige relationer.

Roberta®© er nyskabende fordi alle deltagere
over sig i relationssalg som en naturlig del af

hverdagen, ved at modtage opgaver pa mail.

En opgave fra Roberta er fx:

fra:  opgave@roberta.nu
til:  clausjensen@company.dk

Hvad er din bedste indgangsreplik for at
genaktivere en relation eller gare en ikke
forretningsorienteret relation til et mgde
omkring forretning? Du fortaeller en af dine
kolleger om din indgang, og | bruger et par
minutter pa at brainstorme pa forskellige
indgangsvinkler.

Venlig hilsen
Roberta
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Roberta forlgbets 5 trin
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Temperaturmaling Seminar hvor \ “

af relationssalg der deltagerne stifter
tilrettes sa den bliver bekendtskab med

firma specifik. teori og proces.
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Opgaver pr. mail Modtageren gver sig
sendes jaeevnligt ud ved at bruge opgaver
til deltagerne. direkte i salgsarbejdet,
sa gvelserne kan ses
pa bundlinien!
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Selv-evaluering

Nar opgaven er r'
udfert, udfyld-
es en hurtig
vurdering af
egen indsats.

ca. 6 ugers traeningsperiode med 1-2 opgaver pr.uge —»
\ g gsp ofe pr.ug >
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Opfolgnings-
seminar
Hvordan er det
gaet? Hvordan
fastholdes salgs-
indsatsen?

Effektmaling: Hvor
meget mere selger vi
gennem netvaerk og
personlige relationer?
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Varighed
Roberta®© kgrer som et forlgb, der varer ca. 6 uger, med en konsulent der afvikler
workshops af i alt ca. 1-1%2 dages varighed.

Relationssalg er de fleste virksomheders livsnerve

Elevated har spurgt et udsnit af danske virksomheder, store og sma, om deres salg
gennem netvaerk. Resultatet er, at de undersggte virksomheder i snit skaber 70% af
deres omsaetning gennem personlige relationer. Nar det har sa stor en betydning,
sa bar salg gennem netveerk sta hgjt pa dagsordenen; det bgr inspireres, treenes og
styrkes sa det skaber grobund for virksomhedens vaekst.

Videnskabelig dokumentation for effekten

| Time Magazine juni 2009 kunne man laese om en undersagelse der paviser, hvordan
opgaver og pamindelser via email gger laeringen og handlingerne markant, isaer nar
de kombineres med traditionelle laeringsmetoder. Unders@gelsen er offentliggjort i
det anerkendte tidskrift "American Journal of Preventive Medicine”.

roberta"- salgsevelser der kan ses pa bundlinien

www.mindbiz.dk
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Roberta®© er et avanceret databasesystem og organisatorisk leeringsforlgb udviklet af
Elevated ApS. Elevated udvikler innovative veerktgjer og laeringsspil til seelgere, ledere
og konsulentverdenen. Laes mere pa www.elevated.dk
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